[nsaata Kadin Eli

Gelecek Yapr Yonetim Kurulu Baskam Arzu Alkiz, erkek egemen bir sektor olan insaat
sektoriinde tek basina bir kadin olarak 3 projede toplam 170 daireyi yapt1 ve teslim etti.
“Miiteahhitlik yaparken s6z vermek kadar, soziinii tutmak onemli.” seklinde konusan Alkiz,
yeni projelerini goriiciiye ¢cikkarmaya hazirlaniyor.

”
AR

CRUECERR

a !
- KARN .

Insaat sektorii hepimizin bildigi gibi erkek egemen bir sektor. Boyle bir sektorde dzellikle tek
basina miiteahhitlik yapan iskadinlari bir elin parmaklarin1 gegmez. Arzu Alkiz da bu isimlerden.
Bugiine kadar 3 projeyi tek basina tamamlayan Alkiz, Gelecek Yapi markasi ile olan yolculugunu ve
planlarini anlatt1.

Miiteahhitlige nasil basladiniz?

Gegmiste miiteahhitlerin projelerinin satiglarini {istlenen bir sirketimiz vardi. Ancak o sirkette
projenin gelistirmesinden satis sonrasina kadar sorumluluk iistleniyorduk. Miiteahhite yapacak is
birakmiyorduk diyebilirim. Ustelik, bazi1 miiteahhitler bize ve miisterilerimize verdikleri taahhiitleri
yerine getirmek icin yeterince c¢aba sarf etmiyordu. Bu durum beni ¢ok rahatsiz ediyordu ¢iinkii
miisteri ile karsi karsiya olan kisi benim. Satis yaparken giivene dayali bir iliski kuruyorsunuz.
Miisterinizin yatirim danigmanligl yapiyorsunuz. “Burada satin al kazanirsin” veya “Yagarken mutlu
olursun” diyoruz. Bu noktadaki eksiklikler yliziinden kendi projelerimi gelistirmeye karar verdim.
Gelecek Yapi olarak bugiine kadar 3 proje gerceklestirdik, tamamladik ve teslim ettik. Isin
tamamindan sorumlu oldugum igin de zor dénemleri sorunsuz atlattik Allah’a siikiir.

Bir iskadimi insaat sektoriinde en ¢ok nerede zorlaniyor?

Genel kaninin aksine, iginizi titiz ve diizgiin yaparsaniz pek zorlanmiyor. Normal is hayatinin



zorluklarin1 yasiyorsunuz sadece. Tek basima projelerimize girisirken agikcasi yapamayacagimi
diisiinenler oldu. Ancak isin i¢inde gordiik ki kadin erkek olmak degil, miiteahhitligin sartlarini
yerine getirmek onemli. Yani dogru lokasyonda dogru projeyi gelistirmek, dogru pazarlama ile
satisin1 yapmak ve soz verdiginiz sekilde projeyi zamaninda bitirmek. Gelecek Yapi olarak “Tek
Bina”, “Klas Bina” ve “Referans Tuzla” projelerimizde bunu basardigim i¢in ¢ok mutluyum. Para
kazanmaktansa ilk verdigim sdzii tutmak benim icin daha &nemli. Ornegin, Tuzla'nin icindeki
“Realist” isimli projemiz ¢ok daha karli. Ama biz 6nce Aydinli'da “Reflex” projemize baslayacagiz
¢linkii toprak sahiplerimize verdigimiz sozler var. Herkese s6z verip tutamayan biri olmaktansa,
verdigi sozleri yerine getiren bir iskadini olarak bilinmeyi tercih ederim.

Emlak sektoriinii nasil degerlendiriyorsunuz?

Kendimden 6rnek vererek anlatayim: Adindan da anlasilacag gibi “Referans Tuzlay1 bize referans
olsun diye yaptik. Daha biiyilik projeler ¢cekmecemizde duruyordu ama once insanlara bu dlgekte
projeleri yapip teslim edebilecegimi gostermek istedim. Ciinkii miiteahhit olarak proje bitmeden bir
siirii reklam ve demeg verebilirsiniz ama projeyi so6z verdiginiz bigimde tamamliyor musunuz?
Emlak yatirimi yapacaklara Onerim, miiteahhitleri verdikleri degil, tuttuklari sdzlerle
degerlendirsinler. O zaman hata paylar1 ¢ok diisiik olur. Teslim ettigim projenin Oniinde fotograf
vermek benim i¢in biiyiik bir keyif ve gurur vesilesi. Sektoriimiizde de bu gururu yasayan birgok
miiteahhit var. Ancak siirekli “Yapacagiz, edecegiz” diye konusup sonra sirra kadem basanlar da var
maalesef. Gilinlimiizde 3 boyutlu tasarimlar ve reklamlar o kadar g6z alict ki, miisteriler bunlara
aldaniyor. Sektdrde bu tarz sdziinii tutmayan miiteahhitler disinda bir sorun gérmiiyorum. Ozellikle
bizim ig yaptigimiz Tuzla bdlgesi inanilmaz gelecek vaat ediyor. Yeni projelerimize miisterilerimiz
hazirda bekliyor zaten. Miisteri tarafi kolay. Dogru projeyi sunmak, projeyi tamamlamak... Bunlar
onemli.

Bolge demisken, bolgenizden ve projelerinizden bahsedelim biraz

Tuzla bdlgesi Istanbul'un en gelismeye agik bdlgesi. Metrekare fiyatlarmin hala makul seviyelerde
olmas1 ve bdlgenin hizla gelismesi, niifusun artmasi gibi faktorler, gayrimenkul yatirimini buralarda
cazip kiliyor. Altyap: yatirimlarinin bu bolgeye ulasmis olmasi, bir zamanlar uzak diye nitelenen
Tuzla'y1 sehre daha da yaklastirdi. Bu nedenle yatirimci noktasinda Tuzla'ya biiyiik ilgi var. Istanbul
merkez'de rakamlar ¢ok yiikseldi. Orta halli yatirnmci dogal olarak arayisa girdi ve tiim oklar
Tuzla'y1 isaret ediyor. Bu bolgede iki adet yeni projemiz var. Bir tanesinin satisina basladik. Ismi
“Reflex”. Bir kadiin bu isi yapamayacagini diisiinenlere bir refleks gostermek olarak diistindiim.
Cok basaril olan “Referans” projemizin yan parselinde, Aydinli Tuzla'da hayata gegiriyoruz. 190
dairelik bir proje. 7 déniim iizerine 24.000 m2 insaat yapacagiz orada. Onceden tasarladigimiz bir
projeydi.

Bir diger projemiz ise Tuzla merkezde hayata gececek. Ismi “Realist”. Uguk vaatlerde bulunmayan,
ayaklar1 yere basan bir sirket oldugumuzu ifade ediyor. “Bizde hersey gergek!” diyoruz yani.
Yaklasik 5 doniim arazi tizerinde 144 daire ve ticari {initeler olacak. Yakinda onu da reklama
cikiyoruz. Bu iki proje de yatirimciy1 hedefleyen projeler. Gegmiste bizden ev alanlar kazandig igin
miisterilerimiz projelerin aciklanmasini bekliyor zaten. Proje agiklandiktan hemen sonra Yiizde 25-
30'unu reklamsiz satiyoruz.



